Projekt ,Home Automation” (HA)

Profitabler Onlineshop mit guter Marktpositionierung = 3,7 Mio. € Webshop-
(42%) und rentable FBA-Umsétze (58%) = weitere Wachstumsperspektiven

-consult

Unternehmen & Geschiftsmodell Umsatz nach Auftragsherkunft 2020

= Das Unternehmen wurde vom Unternehmer vor ca. 15 Jahren gegriindet und wird aus
Altersgriinden verkauft.

= Uber den eigenen Webshop sowie iiber Amazon (FBA) werden Smart Home Lésungen
vertrieben, insbesondere Produkte zur Heizungs- und Rollladensteuerung.

= Das Geschaft kann am aktuellen Standort zu vergleichsweise giinstigen Mietkonditio-
nen und der Méglichkeit zur Ubernahme von Mitarbeitern weiterbetrieben oder pro-
blemlos verlegt werden (Lagebedarf aktuell ca. 160 m?).

= Es bestehen konkrete Wachstumsperspektiven auf >5,5 Mio. € Umsatz, die am aktu-
ellen Standort und fast ohne weitere Personalkosten (nur TZ) realisiert werden kénnen.

Marketing & Vertrieb

= Der Vertrieb erfolgt hauptsachlich Gber SEA (CPC ca. 50 ct) fiir den eigenen Webshop
(WS) sowie iiber Amazon und weitere Marktplatze fir das Portalgeschaft.

= Die WS-Direktakquise konnte auf Giber 17% (Direkt & Social) gesteigert werden.

= 11.088 Kundenanschriften und 835 Abonnenten (NL + Social) bieten Direktmarketing-
potenzial, das bisher kaum genutzt wurde.

Rentabilitat

= 2020 wurde bei einem Umsatz von 3,33 Mio. € ein Ergebnis* in Héhe von 145 T€ er-
zielt. Dieses Jahr kann der Umsatz voraussichtlich auf 3,7 Mio. € und das Ergebnis* auf
ca. 197 T€ gesteigert werden. Dies entspricht dem Wachstum der VJ von ca. 10%.

= HA hat damit ein rentables Umsatzniveau erreicht, das nun eine Kostendegression
ermoglicht. In den nachsten Jahren kann der Umsatz daher auf liber 4 Mio. € mit nur
geringen Personalmehrkosten gesteigert werden, sodass ein steigende Umsatzrenta-
bilitdt (UR) und ein Ergebnis* von bis zu 285 T€ erzielt werden kann.

Umsatzentwicklung (in Mio. €) & WKW
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Investment-Highlights

= Umsatzstdrke und Rentabilitdt: Kontinuierliches Umsatzwachstum mit @ 10% p. a. und
etablierter Rentabilitdt mit mind. 25% Rohertrag und mind. 5% Umsatzrendite. 0,60

= Profitable Vertriebsstrategie: Umfangreiches Sortiment und Beratung bei Bestellung
Uber Webshop vs. wenige, margenstarke Bundles fiir Absatz liber Marktplatze.

= Erhebliches Markt- und Marketingpotenzial: Der Markt soll bis 2025 von aktuell 5,5 0,20
auf 8,5 Mrd. € wachsen. Zudem wurde das Direktvermarktungspotenzial kaum genutzt.

= 10% Umsatzwachstum und 6,3% UR bei konservativer Planung (s. unten rechts):
Allein durch das allgemeine Marktwachstum bestehen 10% Umsatzpotenzial p. a., was
aufgrund der Kostendegression zu einem Anstieg der Umsatzrentabilitat fihrt. BB Umsatz 2019 Umsatz 2020

= Weitere Wachstumsmaoglichkeiten auf 5,8 Mio. € Umsatz: Durch die mogliche Einfiih-

R Umsatz 2021e WKW 2020
rung weiterer Markenshops, Zusatzgeschaft mit Gewerbekunden, Erweiterung des

Amazon-Bundle-Geschéaftes mit Produkten weiterer Hersteller sowie Ausweitung auf Rentabilitatsentwicklung (in Mio. €)

weitere Marktplatze sind zusatzlich 900 T€ WS- und 450 T€ Marktplatz-Umsatz sowie
500 ————450— 10%

eine Steigerung des Ergebnisses auf ca. 470 T€ (8% UR) erzielbar. 4,08
) 4,00 — 8%
Transaktion
= Ubernahme aller GmbH-Anteile im Rahmen eines Share-Deals. 3,00 6%
= Die Transaktion beinhaltet alle Rechte und Umfange zum Betrieb des Webshops, 2,00 4%
inkl. Lizenzen des Shopsystems, Domains, Handlerkonten und Einkaufskonditionen. 1.00 2%
Besucherstrom und Kundenkontakte gehen somit exklusiv auf den Kaufer Gber.**
()
= Der Verkdufer steht dem Erwerber in begrenztem Umfang kostenlos fiir zwei Monate By e
. . . . . 2020 2021e 2022P 2023P
sowie dariiber hinaus — falls gewiinscht — als Berater zur Verfligung.
* HAwird ktuell mit mind 1.475 T€ (22g]. Warenbestand) b Dmsatz R
wird von uns aktuell mit mindestens 1. (zzgl. Warenbestand) bewertet. m— ERIT* UR (%)

* vor Steuern u. Zinsen, ohne Unternehmerlohn ** ggf. bestehende Restriktionen
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